CREATE AN INGENIOUS FUTURE

Ingenious Technologies ist ein unabhéangiger Technologieanbieter. Als Marktfiihrer sind wir die E-Business-Enabler fiir Werbetreibende.
Zu unseren Kunden zdhlen wir international tatige Marken und Unternehmen aus der Finanzwirtschaft, Mode- und Lifestyle-Welt sowie
Travel und Telekommunikation. Wir bieten State-of-the-art Technologie fiir ein effizientes Marketing und E-Commerce.

Um das Beste zu leisten, suchen wir die Besten - wir suchen Dich!
Werde Teil unseres Teams in Berlin als

KEY ACCOUNT MANAGER - SALES (M/W)

Gestalte Deine Karriere mit einer verantwortungsvollen und abwechslungsreichen Tatigkeit in der Branche der Zukunft.

DEIN NEUER JOB DAFUR BRINGST DU MIT
¢ Du fiihrst die Regie: Eigenverantwortliche Betreuung und o Ein Hochschulstudium der Betriebswirtschaft mit Vertiefung im
Steuerung eines eigenen Kundenkreises im Rahmen eines Marketing (oder vergleichbare Qualifikation)
erfolgreichen Bestandskunden-Managements e Mindestens 2-3 Jahre relevante Berufserfahrung in der Online-
e Du hast alles im Griff: Budget-und Ergebnisverantwortung Branche, idealerweise im Agentur- bzw. Technologieumfeld
innerhalb der zu verantwortenden Kundensegmente o Kenntnisse der Funktionsweisen von Affiliate / SEA / SEO / Display
¢ Du hast den Durchblick: Abstimmung, Uberwachung und Advertising / Tracking-Systemen
Koordination aller Malinahmen und Kundenziele auf Tages-, o Verstandnis von technologischen Umsetzungsmaoglichkeiten
Monats- und Jahresbasis o Kenntnisse Uber verschiedene Trackingmethoden, sowie Erfahrung im
* Du hast Visionen: Strategischer Auf- und Ausbau der Umgang mit gangigen Technologien
partnerschaftlichen Geschaftsbeziehungen / Cross- und Up-Selling e Sichere und lberzeugende Kommunikation und
¢ Du bist ein Profi auf deinem Gebiet: Erstellen von Angeboten und Verhandlungsgeschick auf Deutsch und Englisch ist Voraussetzung,
Lésungen unter Berlicksichtigung der technischen und jede weitere europaische Fremdsprache ist ein Plus
organisatorischen Rahmenbedingungen o Hervorragende analytische Fahigkeiten
o Fiir Dich steht der Kunde im Mittelpunkt: Entwicklung neuer o Flexibilitdt und Reisebereitschaft
maRgeschneiderter und passgenauer Ideen fiir den Kunden in der « Ergebnisorientiertes und eigenverantwortliches Arbeiten

Rolle eines Impulsgebers

Du hast immer das richtige Argument parat: Fiihren von Preis-
und Konditionsverhandlungen

Du tust Gutes und redest dariiber: RegelmaRige Berichte an das
Management Board

DEIN NEUES ARBEITSUMFELD

Lass Dich inspirieren von einer angenehmen Arbeitsatmosphare in einem professionellen Team. Um Dein Potenzial
bestmadglich entfalten zu kénnen, setzen wir auf Vertrauen: Gestalte Deinen Tagesablauf in Eigenregie und liefere
dadurch die bestmdglichen Ergebnisse. Du findest uns im Herzen des Start-up-Silicon-Valley Berlin.

Wir freuen uns darauf, Dich kennenzulernen! Bitte sende uns Deine aussagekraftigen
Bewerbungsunterlagen mit dem nachstmdglichen Eintrittstermin und Deiner Gehaltsvorstellung an:
jobs@ingenioustechnologies.com

Telefon +49 (30) 577 02 6000, www.ingenioustechnologies.com Ingenious




